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TVORBA USPOR OBYVATELOV PSK S
CIELLOM ICH POUZITIA NA UCAST NA
TURIZME

GENERATION OF FINANCIAL SAVINGS OF PRESOV SELF - GOVERNING REGION
RESIDENTS WITH THE AIM OF ITS USING ON PARTICIPATION IN TOURISM

Kristina Sambronska !

Autorka poOsobi ako odborna asistentka na Katedre turizmu a hotelového manaZzmentu,
Fakulty manaZzmentu PU v PreSove. V ramci svojho vyskumu sa venuje problematike kvality,
mestskému turizmu a medzinarodnému turizmu.

The author act as research assistant at the Department of tourism and hotel management,
Faculty of Management, University of Presov. In her research work she deals with problems
of hotel performance, hospitality and tourist guide.

Abstract

Savings play a key role both in the short and long term. There are a number of motives for
creating individual savings, including the need to build assets to help retirees in retirement age
finance their consumption. People are creating preventive savings that are related to
uncertainty in the future, as well as the desire to leave their generations inherited, creating
opportunities for higher current spending in the future. One of the most important saving
motives is just saving on retirement. The study focuses on the characterization of the use of
savings for the inhabitants of the Presov Self - Governing Region.

Key words: Financial savings, tourism, costs,

Abstrakt

Uspory zohravaju kli¢ovii ulohu ako z kratkodobého tak aj z dlhodobého hladiska. Na
vytvaranie individudlnych uspor existuje viacero motivov, vratane potreby vytvorenia si aktiv,
pomocou ktorych budi moct’ sporitelia v dochodkovom veku financovat’ spotrebu. Cudia si
vytvaraju preventivne uspory, ktoré suvisia s neistotou v budticnosti, taktiez tizbou zanechat’
dedi¢stvo ich generacidm, vytvorenim mozZnosti vysSich beznych vydavkov v budutcnosti.
Jeden z najdoleZitejsich motivov sporenia je prave sporenie si na dochodok. Stidia sa
zameriava na charakteristiku vyuzivania Gispor obyvatel'ov PreSovského samospravneho kraja.
KIagové slova: Uspory, turizmus, vydavky

1 Adresa pracoviska: Ing. Kristina Sambronsk4, PhD., PreSovska univerzita, Fakulta manazmentu, Katedra
turizmu a hotelového manazmentu, Konstantinova 16, 080 01 PreSov
E-mail: kristina.sambronska@unipo.sk
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Uvod

Vstup Slovenskej republiky do Eurdpskej tnie sa stal jednou z moZnosti finan¢nej podpory
mnohych oblasti zivota, ale aj cestovného ruchu. Zabezpecuje vol'ny pohyb tovarov a sluzieb,
otvara ponuku turistickych sluzieb v celom tizemi EU a taktiez expandovanie na nové trhy.
Cenova uroven je zabezpeCovana jednotnou menou. V tejto spojitosti sa zaCala venovat’
pozornost’ cestovnému ruchu ako faktoru socidlneho a hospodarskeho rozvoja regionov s
ohladom na vytvaranie pracovnych prilezitosti, zdroj prijmov miestnych rozpoctov a
nastrojov prirodného a kultirneho dedicstva ako prvkov ponuky cestovného ruchu. Na jeho
rozvoj boli vyc¢lenené financné prostriedky zo Strukturalnych a predvstupovych fondov a tiez
bol zakomponovany do réznych programov podpory (Gucik 2000).

Bankové produkty
V sucasnosti banky poskytuju Siroktl Skalu produktov, ktoré sa ustaviéne rozvijaju a
modifikuji ré6znym spoésobom. Bankovnictvo patri do sféry sluzieb. Jednotlivé sluzby, ktoré
banky pontikaju svojim klientom st oznacené ako bankové produkty.
Produkty z pohladu vicelu pre klienta
Banky stale viac orientuju na klienta a svoju Cinnost prisposobuju potrebam trhu.
Systematizacia bankovych produktov primarne triedi bankové produkty podla funkcii, resp.
ucelu, ktory dany produkt plni pre klientov banky. Podl'a Dvotaka (2000) ide o:

e finan¢né Giverové produkty,

e depozitné vkladové produkty,

e platobné produkty,

e produkty investicného bankovnictva,

e pokladni¢né a zmenarenské produkty.

Uspory v bankovnictve

Revenda (1997) tspory definuje ako nespotrebovant ¢ast’ prijmov za dané obdobie (napr.1
rok). Uspory st takto odloZenou spotrebou a maju povahu tokovej veli¢iny. Samuelson a
Nordhaus (2000, s. 43) hovoria, ze ,uspory st spomedzi vSetkych statkov najvacsim
luxusom.* Pre Lisého (2011, s. 387) uspory predstavuju ,,nespotrebovanu cast’ disponibilného
déchodku. Sporia nie len domécnosti, ale aj firmy. Tieto uspory tvoria tzv. Sikromné uspory.
Rozdiel medzi prijmami Statneho rozpoctu a vydavkami Statneho rozpoctu predstavuju tzv.
vladne uspory*.

Stkromné uspory = uspory firiem + uspory domacnosti
Hrubé nérodné uspory = vladne vydavky + sukromné uspory

Hlavny vyznam néarodnych tuspor podla Lisého (2011) spodiva v tom, ze =z
makroekonomického hl'adiska predstavuju zdroj investicii, ¢im vytvaraji predpoklady pre
zvysenie kapitdlového vybavenia a rast vykonnosti ekonomiky.

Podla Belédsa (in Medved 2012) domacnosti ako jediny subjekt sporia pravidelne,
vyrazne a dlhodobo. Uspory domécnosti maju rastici trend a napriek spontannosti a
nepravidelnosti ich vytvarania st mimoriadne kvalitnou zlozkou celkovych tspor. Medved’
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(2012) d’alej dodava, ze uspory st dolezité nielen pre jednotlivcov, ale aj pre celé narodné
hospodarstvo. Pre narodné hospodérstvo znamend produkovanie novych kapitalovych statkov
vys$$i ekonomicky rast a zlepSovanie zivotného Standardu l'udi. Zdroje na tvorbu nového
kapitalu pochadzaju hlavne z narodnych tuspor. Narodné Uspory zahfnaju uspory firiem, Statu
a domacnosti. Tvoria sucet verejnych a sikromnych uspor.

Dovody sporenia domacnosti Lisy (2011) rozdel’'uje na tri oblasti:
1. Uspory zamerané na celozivotné ciele
e naklady na vzdelanie dietat’a,
e Uspory na zabezpecenie sa na dochodku,
e uspory na kiipu bytu, domu,
2. Preventivne uspory
e uspory na financovanie nepredvidanych negativnych udalosti
e nakladné lieCenie, choroba, nezamestnanost’
e odportcanie je, aby rezervy tvorili minimalne 3-6 mesacnych prijmov domacnosti
3. Uspory pre dedicov
e uspory pre potomkov, t.j. deti, vnacata, charita.

Ludi motivuje k tisporam minimalne jeden z tychto dovodov. Vysledny objem uspor zavisi od
konkrétnych ekonomickych podmienok, t.j. ekonomickych veli¢in. Vyznamna veli¢ina je
redlna Grokova miera. Miera Uspor je ovplyviiovana aj psychologickymi faktormi. Cudia, ktori
maji problém so sebaovladanim, si méZu stazit minanie peflazi pomocou rdznych
protiopatreni napr. automaticky prevod uspor z platu na terminovany ucet zalozeny v banke
(Palenik 2014).

»Vyska uspor je ovplyviiovand tzv. demonstracnym efektom, ¢o znamend, Ze l'udia sa
snazia v spotrebe napodobiiovat’ svojich susedov a znamych, aj ked’ si tak(l Giroven sporenia
nemo6zu dovolit™ (Lisy 2011, s.388).

Uspory patria medzi funkcie dochodku. Ak rastie dochodok, to znamena, Ze rastu aj uspory
a aj ich podiel na dochodku sa zvysuje. Uspory predstavuju statok, ktory je najluxusnejsi.
Mozeme povedat, Ze Gspory su rasticou funkciou disponibilného dochodku (Pecsyova 2009).
»Ekonomické vyskumy dokézali, Ze primarny determinant uspor a spotreby je dochodok. Isté
je, ze l'udia s nizkym déchodkom nesporia. Na druhej strane, je tu moZznost’ pozicat’ si, alebo
cerpat’ zo svojho bohatstva, maji teda zaujem o negativne Uspory. Znamena to, Ze maju
tendenciu minat’ viac ako zarobia, ¢im sa Coraz viac zadlzuji alebo znizuju svoje
naakumulované Uspory. Naopak, l'udia s vy$§im dochodkom sporia viac ako chudobni, a to
nielen absolutne ale aj relativne, t.j. v percentualnom pomere k ich dochodku (Samuelson a
Nordhaus 2000, s.433-434).

Spotreba aj napriek svojmu zna¢nému objemu neakceleruje fungovanie ekonomiky.
Uspory st zdrojom dynamického dlhodobého rozvoja ekonomiky. Proces investovanie a
sporenia je klIaCovym problémom makroekonémie, pretoZze investicie a uspory su
najdolezitejSie faktory ekonomického rastu. Je ocividné, Ze sporit’ znamend nespotrebovat’,
resp. domécnosti sa rozhodli neminit’ cely svoj déchodok na ndkup spotrebnych statkov.
Neznamena to vSak, Ze tato Cast’ dochodkov domacnosti dlhodobo vypadne z obehu. Podla
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Lisého (2011, s.391) sporenie ma dve fazy. Prvou fazou je, Ze peniaze sa nemifiajl, sporia sa
v banke, alebo sa za ne nakupuji cenné papiere. Zarovenn tym, ze sa uvolnuja, predstavuju
zdroj rozvoja. Druhd, najaktivnejSia a tvoriva faza spociva v rozhodnuti podnikatel'ského
sektora uvol'nené zdroje investovat’.

Vkladové operacie komercnych bank

Podl'a Horvatovej (2000) vkladové produkty komerénych bank predstavuji z hl'adiska bank
sposob ziskavania cudzich zdrojov a z hladiska klienta jednoduchu formu investovania
penaznych prostriedkov. Produkty komerénych bank fungujii na principe roku pefiaznych
prostriedkov v ¢asovom vyjadreni. Predpoklada sa vzajomné prepojenie penaznych tokov
prichadzajucich do banky v podobe cudzich zdrojov a odchadzajicich z banky vo forme
aktivnych operécii.

Depozitné bankové produkty

Uspory, ktoré st ulozené v pefiaznej forme v bankovom systéme su zakladom existencie
bankového sektora. Penazné prostriedky vkladaju jednotlivé ekonomické subjekty, t.j.
domadcnosti, firmy, §tat a zahrani¢ie do komer¢nych bank vo forme vkladov. NajddlezitejSiu
cast’ cudzich zdrojov komercnej banky predstavuji vklady (Medved’ 2012). Z hl'adiska banky
predstavuju depozitné produkty formy ziskavania cudzieho kapitélu, odradzaji sa na strane
pasiv bankovej rozvahy a banka pri nich vystupuje v pozicii dlznika (Revenda 2014).
Ziskavanie tverovych financnych zdrojov vykondvaju banky prostrednictvom celej rady
roznych produktov. Podla Lisého (2011) sucasné typy vkladovych operacii delime na:

a) vklady v uzSom zmysle slova (samostatné vkladové operacie):
e vklady splatné na poziadanie (neterminované vklady) — ide o vklady klientov na
beZznych uctoch, maji nizke trocenie,
e terminované vklady — predstavuju vklady, pri ktorych sa klient zaviaze, Ze dohodnuti
dobu nebude vkladom disponovat,
e usporné vklady — najCastejSie sa spajaju s vkladnymi knizkami,
b) vklady v SirSom zmysle slova (emisné operacie komerénych bank):
e depozitné certifikaty — predstavuji bankové dlhopisy, vzhl'adom na svoju splatnost’ sa
zaradzuju medzi cenné papiere penazného trhu. Depozitny certifikat je doklad o tom,
ze banka vklad prijala a v case jeho splatnosti sa ho zavédzuje vyplatit' spolu s
vynosom,
e Dbankové obligacie — vyjadruju tverovy vztah medzi majitelom obligécii a bankou,
ktory sluzi na ziskanie zdrojov na dlhSie obdobie.

Vklady splatné na poziadanie

St oznacované aj ako vklady na videnie, bezné ucty, vista vklady ¢i neterminované vklady.
Splatné st kedykol'vek na poziadanie klienta a maju podobu vkladov na bezny ucet. Klienti
tymito prostriedkami mozu disponovat’ bez obmedzeni a zriad’'ujt si ich z dovodu realizacie
platobného styku. Za hlavné charakteristické ¢rty povazujeme:
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e pozivaju sa na denné disponovanie peniaznymi prostriedkami na uhradu pravidelnych
platieb a beznych vydavkov, tvoria vo vyspelych trhovych ekonomikach asi dve
tretiny hrubého domaceho produktu.

e nizko urocené, su zahrnuté do zakladne vybavy na vypocet povinnych bankovych
minimalnych rezerv, preto ich banky nemézu v plnom rozsahu pouzivat’ na realizaciu
aktivnych obchodov,

e banky si G¢tuju poplatky za spravu vkladov (Medved 2012).

Vklady na poziadanie st definované ako nestabilny zdroj, lebo v praxi dochadza Casovej
transformécii penazi, dochadza k istej premene nestabilnych zdrojov na dlhodobé zdroje, t.;.
efekt usadeniny. To znamena, Ze stav na beznych uGctoch klientov nikdy nedosiahne nulovu,
resp. zaporni hodnotu. V kone¢nom doésledku mézu nizke zostatky na uctoch klientov
predstavovat’ stabilny zdroj prostriedkov z dlhodobého hl'adiska (Medved 2012).

Terminované vklady

Predstavuji vklady, kedy sa klient dobrovolne zrieka moznosti disponovat’ svojimi
penaznymi prostriedkami na urcity Cas. Pre banku to predstavuje stabilny penazny zdroj na
krytie svojich aktivnych obchodov (Revenda 2014).

Terminované vklady mézeme definovat’ ako:

e formu uloZenia Uspor v peflaznej forme v bankovom systéme,

e formu dlhodobo odlozenej spotreby,

e Kklient sa zrieka moznosti alternativneho vyuzitia vlastnych prostriedkov,

e vysSia vyska uroku ako na uc¢toch neterminovanych,

e vyska uroku je determinovand mnohymi faktormi : vyska vkladov, obdobie trvania,

doveryhodnost’ banky (Medved 2012).

Poznédme dva druhy terminovanych vkladov:

e pevny termin splatnosti — urcuje presny termin, kedy klient moze realizovat’ vyber bez
poplatku. Banky vyuzivaju viazanost vkladu na obdobie: 7 dni, 14 dni, 1, 3 a6
mesiacov, 1, 2, 3 alebo 4 roky,

e vypovedna lehota — vyzaduje, aby klient ozndmil banke imysel vyberu danej vysky
vkladu. Po uplynuti stanovenej lehoty vypovede vkladu ma klient prostriedky k
dispozicii (Medved 2012).

Usporné vklady
Sluzia na sporenie klientov. Prevazne to st peniaze uloZené fyzickymi osobami v banke,
spravidla na dlhSie obdobie. Pre banky predstavujii viac stabilny zdroj v porovnani s
neterminovanymi vkladmi a menej stabilny zdroj v porovnani s terminovanymi vkladmi.
Pozname:

e vkladové ucty,

e ucCty majetkového sporenia,

e UCty poistného sporenia,

e UcCty stavebného sporenia (Revenda 2014).
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Poistenie a ochrana vkladov

Efektivnost’ bankového sektora ako aj ¢innost’ komer¢nej banky, je zaloZzend na aspekte
doveryhodnosti finan¢nej inStitucie, ¢i dovery verejnosti vo¢i bankovému sektoru. Bez
doveryhodnosti by bankovy sektor nemohol plnit' plnohodnotne jeho zakladnu funkciu a to
funkciu finan¢ného sprostredkovatel’a. Preto su kladené vysoké naroky na kvalitu, stabilitu a
spolahlivost’ bankového sektora v rdmci kazdého narodného hospodarstva. Systém ochrany
vkladov plni ,,socidlnu funkciu®, upeviiuje doveru klientov voc¢i bankovému sektoru. Systém
ochrany vkladov mézeme chapat’ ako jeden z ochrannych néstrojov financného trhu, ktory
musi zabezpeCovat’ ochranu vkladatelov pred rizikom straty ich vkladov pri pripadnom
upadku banky (Lisy 2011).

Turizmus

Turizmus u nas aj vo svete predstavuje dynamicky rozvijajuci sa segment ekonomiky. Oblast’
turizmu je vyznamnou sucastou hospodarstva najma ako zdroj prijmov do Statneho rozpoctu.
M3 vyznam na tvorbe hrubého domaceho produktu a vysokou mierou na tvorbe pracovnych
prilezitosti. Predstavuje osobity potencial pre rozvoj ekonomiky kazdej krajiny (Gucik 2010).
Turizmus sa so vyspelych trhovych ekonomikdch povazuje za hlavny determinant rozvoja
narodného hospodarstva a predstavuje potencidl tvorby zisku nielen na makroekonomickej
urovni, ale aj na Urovni mikroekonomickej. Turizmus pokladdme za najdynamickejSie sa
rozvijajuce sa odvetvie v modernych ekonomikach. Aj napriek tomu, ze Slovenska republika
disponuje vsetkymi danostami pre efektivny rozvoj turizmu, ma v tomto smere znacné
rezervy. Bez rozvoja kvalitnych sluzieb, ktoré st nevyhnutné pre uspokojenie dopytu
zékaznikov v turizme nemozeme povazovat’ rozvoj turizmu za plne aktivny.

Neustalymi zmenami a vyvojom turizmu sa meni aj Struktira dopytu spotrebitelov po
produktoch a sluzbach. Ugastnikov turizmu pribda, preto mdzeme konstatovat’, Ze turizmus
sa vo vSeobecnosti stadva podstatnou sucast'ou nasich Zivotov a zaroven vyznamnou zlozkou
spotreby obyvatel’stva.

Motivacia ucastnikov turizmu je tvorena v dosledku vnitornych podmienok a vonkajSich
vplyvov. Podla Gucika (2006, s.36) je vnutorny motivacny impulz primarnym prvkom
vonkajSej motivacie. Impulz vedie kcielovym motivaénym rozhodnutiam. Proces
rozhodovanie je podmieneny vzajomnou konfrontaciou zdrojov a potrieb ich uspokojenia v
podmienkach socialno-ekonomického prostredia.

Mclntosh, Goeldner a Ritchie pozivaja Styri kategdrie motivacie:

e fyzické motivatory, vztahuju sa na osviezenie tela aj mysle, zdravotné ucely, Sport a

e kulturne motivatory, identifikujeme tizbou vidiet' a vediet’ viac o inych kulturach,
spoznanie domorodcov inych krajin, ich Zivotny Styl, umenie, hudbu, folklor, tanec, a
pod.,

e medziludské motivatory, ktoré zahriaji tizbu spoznat novych l'udi, navstivenie
pribuznych alebo priatel'ov a hl'adanie novych a odlisnych skusenosti,

e postavenie a prestiZ motivatory, ktoré zahtiiaji tizbu po pokraCovani vzdelavania.
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Dalsie faktory uréujiice typ dovolenky, ktory si zakaznik bude méoct’ dovolit’, sii:
e dostupnost’ vhodnych produktov,
e dostupnost’ informacii o produktoch,
e minulé skusenosti zakaznika,
e ceny roznych typov dovoleniek,
e obl'ubenost’ urcitych typov dopravy,
e ndazory ¢lenov, s ktorymi ma zékaznik cestovat,
e okolnosti ldkajuce zakaznika do miest, ktoré by inak nenavstivil,
e rocné obdobia spolu s cenami v mieste rekreacie.
Zo spominanych faktorov prave cena réznych typov dovoleniek a trvanie uzko suvisi s

naSou skumanou problematikou, kde to blizSie budeme rozoberat’ v analytickej Casti prace
(Hvizdova 2014).

Metody

Cielom studie je charakterizovat’ vyuzivanie uspor obyvatel'ov Presovského samospravneho
kraja. Vyber respondentov bol na zéklade ich trvalého bydliska.

Hypotéza 1: Predpokladame, ze existuje Statisticky vyznamné zéavislost medzi pohlavim a
vyskou sporenia.

Hypotéza 2: Predpokladame, Ze existuje Statisticky vyznamna zavislost medzi trvalym
pobytom a vyskou sporenia.

Metddy, ktoré boli pouzité za tcelom naplnenia ciela boli:
e jednoduchy linedrny regresny model, ako regresor je indikatorova premenna:
yi=za+pIxli+ui,i=1,2,..,n.
e Chi-kvadrat test,
e Dotaznik - dotazniky boli anonymné a ¢asovo obmedzené (4 mesiace). Respondenti
odpovedali na vSetky otazky, ktoré boli uvedené v dotazniku pravdivo.

Vysledky a diskusia

Na zéklade odpovedi sme zistili, ze az 75 Zien a 40 muzov sa zacastnili tohto prieskumu. V
percentach to je 62,5% zien a len 34,8% muzov. Druha otdzka sa tykala trvalého bydliska
respondentov. Az 69,6% (80 opytanych) bolo z mesta a zvy$nych 30,4% (35 opytanych) boli
z dedin.

Kritérium vek bol vyhodnoteny nasledovne: takmer polovicu, 47% tvoria respondenti vo
veku od 25 — 29 rokov. Druhu najpocetnejSiu skupinu tvorili ti, ktori mali vek do 24 rokov.
Tuto skupinu ucastnikov tvorilo 29,6%. Dalgia skupina opytanych bola vo veku od 30 — 39
rokov, ti tvorilo 13,9%. Obyvatelia vo veku od 40 — 49 rokov tvorili 6,1% a zvys$né 3,5%
tvorili obyvatelia, ktori mali 50 rokov a viac. Skupiny sme rozdelili do Stich vekovych skupin,
prva do 24 rokov, predpokladali sme, Ze tu budu patrit’ pracujuci, ktori skoncili strednu Skolu
a Studenti, ktori prave Studuji, pripadne absolventi vysokych $kol, ktori maji povicsine
prijem z brigad, alebo im prispievaju rodi¢ia. V skupine od 25 — 29 rokov sme predpokladali s
pracujicimi, uz po ukonéeni vysokej §kole, alebo dlhodobo zamestnanymi, Dalsie kategérie
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sme uz zadelili po 10 rokoch, do poslednej skupiny patria obyvatelia nad 50 rokov a pocitali
sme aj s dochodcami.

Podla kritéria vzdelanie, je mozné respondentov rozdelit' nasledovne. NajpocetnejSiu
skupinu tvori 33,9% vysokoskolsky vzdelanych respondentov I. stupna, hned’ za fiou s 31,3%
su respondenti, ktori ukoncili strednu Skolu maturitnou skuskou, 28,7% opytanych maja
vysoku Skolu II. Stupna, 3,5% tvoria vysokoskolaci, ktori ukon¢ili III. Stupent a 2,6% tvoria
respondenti, ktori ukon¢ili strednu Skolu bez maturity.

Posledna demograficka otazka bola zamerana na pocet obyvatelov, zijucich s respondentmi
Vv jednej domacnosti. Najviac a to 31,3% opytanych ziji v 4-¢lennej rodine, 29,6% st doma 5
a viac, 20,9% su 3 osoby, 13% ziji v domdacnosti 2 osoby a 5,2% opytanych Ziji samostatne.

Dalsie oblasti dopytovania tvorili nasledovné okruhy:

Zamestnanie - takmer polovica, az 49,6% v pocéte 57 opytanych respondentov su
zamestnani, druha najvicsSia skupina v pocte 37 T'udi predstavujicich 32,2% st Studenti,
10,4% a 12 respondentov su podnikatelia alebo zivnostnici, 5 I'udi a to 4,3% uviedli ze iné,
nezamestnani sa prieskumu zcastnili len 3 osoby, ¢o tvorilo 2,60 % a najmensiu skupinu
tvoril 1 doéchodca a to 0,90 %.

Cisty mesacny prijem respondentov - prva skupina bola plat do vysky 434€, poéitali sme tu
so Studentmi, ktori maju rézne brigddy, nezamestnanych a mozno aj dochodcov. Druhu
skupinu tvoril prijem vo vyske od 435€ — 700 €, cielili sme na tych, ktori dostanii minimalnu
mzdu a nie€o navyse. Dal$ia skupina bola od 701€ - 1000€ a viac ako 1001€. Najvacsia
skupina respondentov tvorila 40,8% v pocte 47 'udi, ktori mesacne zarobia do 434€. Druha
najpocetnejsia skupina so mzdou 435-700€ tvorilo 37 l'udi a to 32,1% z celkového poctu
opytanych. Ti, ktori zarobili od 701€ - 1000€ bolo 14,8% a 17 opytanych, poslednu skupinu
tvorili respondenti, ktori zarobili viac ako 1000€, ti tvorili az 12,2% a bolo to 14 T'udi.

Pravidelnost’ sporenia - mali 4 moznosti na zodpovedanie tejto otazky, a to: Urcite ano,
pravdepodobne ano, pravdepodobne nie, urcite nie. Aj napriek tomu, Zze sa prieskumu
zucastnili hlavne mladi l'udia, je pozoruhodné, ze takmer polovica, az 49,6% , 57 opytanych,
oznacila moznost, ur¢ite &no. Respondenti v pocte 25, 21,7% uviedlo, Ze pravdepodobne ano.
16,5%, 19 Tudi uviedlo, Ze pravdepodobne nie, a zvysnych 12,2% v pocte 14 respondentov
uviedli, ze urcite nie.

Vyska sporenia v kvartale - muzi si dokazu v priemere odlozit’ 190,28€, zatial’ Co Zeny
112,72€. Muzi sporia na Skéale od 0 do 1200€, Zeny st v rozmedzi od 0 — 500€. Priemer
sporenia za kvartal je pre obe pohlavia je 139,57€.

Forma sporenia - az 39 respondentov nam odpovedalo, ze vyuzivaji sporenie v
domacnosti, 62 opytanych si odkladaji peniaze v banke, stavebné sporenie ma uzatvorené 18
Pudi, Zivotné sporenie plati 14 Tudi, ako moZnost’ iné uviedlo 12 l'udi a nesporia 5
respondenti.
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Sporenie za ucelom absolvovania dovolenky:

Sporite na dovolenku?

B Urcite ano
M Pravdepodobne ano
¥ pravdepodobne nie

H Uréite nie

Graf 1 - Sporenie respondentov na dovolenku
Zdroj: vlastné spracovanie

e 38 respondentov (31,9%) odpovedali, Ze urcite &no, sporia si na dovolenku. 36
respondentov (30,3% ) uviedlo, ze pravdepodobne sporia na dovolenku. Nespori 24
opytanych (20,2%) a 21 opytanych (17,6%) odpovedali, ze pravdepodobne nie,

e vicSina respondentov zaroven uvidela, Ze sporia na dlhodobu dovolenku a to v pocte
67, ¢o sa tyka kratkodobej dovolenky, na fiu spori 21 respondentov,

e na kratkodobu dovolenku respondenti v priemere sporia 89,71€ / mesacne.

Ak neberieme do tivahy extrémne hodnoty, pravidelnd vyska sporenia je 50€ / mesacne.
Dizka sporenia st cca 4 mesiace. Co sa tyka dlhodobej dovolenky, respondenti odpovedali
priblizne rovnako. V priemere si dokdzu odlozit’ 94,72€ / mesacne a ak neberieme do tivahy
extrémne hodnoty, tak priemerna sporiaca suma je 60€ za mesiac. DiZka sporenia je cca 9
mesiacov.

Hypotéza H1:
Vyska sporenia obyvatel'ov PreSovského samospravneho kraja zavisi od pohlavia.

Overovanie hypotézy pomocou linearneho regresného modelu
1) zapiSeme si vSeobecny model:
Yiza+ pixli+ui,i=1,2,...,n.
2) zapiSeme si konkrétny model:
vyska sporenia | = a + fipohlavieli + ui,i=1, 2, ..., n.
3) Odhad modelu:
vyska sporenia i = 190,278 + (-77,5572) pohlavieli + ui,i=1, 2, ..., n.

e Ak dosadime do rovnice za female=0, t.j. ide o muza, podl'a rovnice plati: vyska sporenia
i = 190,278 + ui, to znamena, Ze koeficient a vyjadruje o¢akavanti vysku sporenia, ak by
i8lo 0 muza. Vidime, Ze tam je eSte chybovy ¢len ui, je to preto, lebo v skuto¢nosti vyska
sporenia nemusi byt 190,278, ale moze byt odlisna.

e Ak dosadime do rovnice za female=1, t.j. ide o Zenu, podl'a rovnice plati: vyska sporenia
i = 190,278 — 77,5572x1+ ui = 112,7208 + ui. Vyska sporenia u Zeny je nizsia o 77,5572
+ Ui. Velkost’ chyby nepozname, ale pripuStame, Ze tam je a skoro vzdy bude.
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[ ] ® gretl: bootstrap analysis

2 B A =

For the coefficient on Pohlavie (point estimate -77,5572):
p=value = 71 / 160d = 8,871

Based on 1888 replications, using resampled y,X "pairs"”

Tabul’ka 1 - overovanie konstanty pohlavie
Zdroj: vlastné spracovanie

4) Z tabulky 1 vidime, Ze konStanta b = -77,5572. Teraz potrebujeme overit vyznamnost’
koeficientu pri premennej female — teda nase b. Urobili sme $tatisticky test, Ho: b = 0 oproti
Hi: b # 0.P-value = 0,071 > 0,05, preto Ho nevieme zamietnut. To znamena, ze medzi
premennymi pohlavim a vyskou sporenia neexistuje Statisticky vyznamny rozdiel.

H2:
Vyska sporenia obyvatel'ov PreSovského samospravneho kraja zavisi od trvalého pobytu.

Overovanie hypotézy pomocou lineadrneho regresného modelu
1.) zapiSeme si vSeobecny model:
yi=a+pixli+u,i=1,2,..,n.
2.) zapiseme si konkrétny model:
vyska sporenia | = a + pitrvalé bydliskoli + ui, 1=1, 2, ..., n.
3.) Odhad modelu:
vyska sporenia i = 149,792 + (-33,2292) trvalé bydliskoli + ui, 1=1, 2, ..., n.

e Ak dosadime do rovnice za trvalé bydlisko=0, t.j. ide o mesto, podl'a rovnice plati:
vySka sporenia i = 149,792 + ui, to znamena, ze koeficient a vyjadruje o¢akavanu vysku
sporenia, ak by i§lo o respondentov, ktori trvalé bydlisko maju v meste. Vidime, ze tam je eSte
chybovy Clen Ui, je to preto, lebo v skutocnosti vyska
sporenia nemusi byt 149,792, ale mdze byt odlisna.
e Ak dosadime do rovnice za trvalé bydlisko=1, t.j. ide o respondentov, ktori maju trvalé
bydlisko dedinu. Podl'a rovnice plati: vyska sporenia i = 149,792 — 33,2292
x1+ ui = 116,5628 + ui. Vyska sporenia s trvalym pobytom na dedine je nizsia o 33,2292 + ui.
Velkost’ chyby nepozname, ale pripuStame, Ze tam je a skoro vzdy bude.
[ ] [ ] gretl: bootstrap analysis
ERE N o
For the coefficient on Bydlisko (point estimate -33,2202):
p-value = 313 / 10@@ = @,313

Based on 1@@@ replications, using resampled vy,X "pairs"

Tabul’ka 2 - overovanie konstanty bydlisko
Zdroj: vlastné spracovanie
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4) Z tabulky 2 vidime, Ze konsStanta b = -33,2292. Teraz potrebujeme overit’ vyznamnost’
koeficientu pri premennej trvalé bydlisko — teda nase b. Urobili sme $tatisticky test, HO: b = 0
oproti H1: b # 0.

P-value = 0,313 > 0,05, preto HO nevieme zamietnut. To znamena, Ze medzi premennymi
trvalé bydlisko respondentov a vySkou sporenia neexistuje Statisticky vyznamny rozdiel.

Zaver

Ekonomicka teoria hovori, ze v ¢ase dostatku je potrebné Setrit’ na horsie ¢asy. To znamena,
ze si musime vytvarat' finan¢ni rezervu v case ekonomického rastu, aby sme sa vyhli
nedostatku prostriedkov ¢i hospodarskeho upadky.

Co teda je mozné odporugit’ bankovym subjektom?

Podporovat’ reklamu: ,,Ul'ah¢ite si Zivot s mobilnymi aplikaciami®. Je to jednoduché,
rychle, bezpecné a prehl'adné. Aj napriek tomu, Ze takého mobilné aplikacie existuju, vela
I'udi to odmieta pouzivat, stresuju sa, ze ¢o ak stratia mobilny telefon, niekto ma okradne,
nahovaraju si, ze je to az prili§ komplikované. V skutoc¢nosti to tak vobec nie je. Ak si danu
aplikaciu nainstaluju do telefonu, najprv si ju musia sparovat’ s uctom, o si ziada niekol'ko
autorizacii. Nasledne si musia zvolit’ heslo, ktoré buda pouzivat’ pri prihlasovani sa do tejto
aplikacie. Prihldsenie je rychle a bezpe¢né. Pomocou aplikdcie mozu vyuzivat’ viacero vyhod,
maju tu vsetky ucty, ktoré maju v banke pokope, moZu si nastavovat’ zakladne sporenia.
Platba priamo z aplikacie je pomocou zadania ¢isla uctu alebo aj QR kédom, ktory nasnimajt
enormnou rychlostou a uz nemusia ni¢ zadavat’, iba to skontroluji a potvrdia. TaktiezZ maji
prehlad vSetkych prijatych a odoslanych platieb, ktoré mozu filtrovat’ a stahovat’ do telefonu
ako vypis. Pouzivanie takychto aplikacii so sebou prinaSa mnozstvo vyhod. Tymto by sme
cheeli vyzvat’ banky, aby vysvetlovali svojim klientom, ako sa dané aplikacia pouziva, nao
to sluzi, pripadne nainstalovat’ to priamo na pobocke banky. Druhou alternativou je bulletin,
ktory by si mohli klienti v pokoji domova naStudovat. Hlavne nenttenym sposobom im
ukézat, ako si mozu zjednodusit’ situaciu a zacat’ pouzivat' najnovsie technoldgie, ktoré
prindSa mnoZzstvo inovacii a Setri im to cas na dolezitejsie veci.

Dal$ou moznostou je pripravit’ bali¢ek vyhod klientom, ktori pouZivaji viacero bankovych
produktov. VyhodnejSia urokova sadzba na sporiacich uctoch, nizSi poplatok za vedenie
bezného uctu a pod. Takto budi motivovani si neodkladat’ peniaze doma ale si peniaze ulozia
v banke, kde sa im to bude urocit. Pre banku to predstavuje pasivne operacie, t.j. peniazné
zdroje, ktoré mdze vyuzivat na svoju podnikatel'skt ¢innost’.

Tento clanok odporucal na publikovanie vo vedeckom casopise Mlada veda:
PhDr. Daniela Matusikova, PhD.
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